COMIOG, Danemark, ist einer der Telematikpioniere in Europa und absoluter
Markifihrer in Skandinavien. Seit 2002 nufzen auch deutsche Unfernehmen unsere
Telematik und Flottenmanagement-lésungen. Unsere Produkte und Leistungen ent-

sprechen den speziellen Bedirfnissen und Anforderungen deutscher Unternehmen.

Mit der Grindung der COMLOG Telematic Solutions GmbH, als Tochter
gesellschaft der COMIOG A/S, haben wir unser Engagement in Deutschland,
einem der wichtigsten Absatzmarkte, konsequent erweitert. Unseren Partnern und

Kunden gewdhrleisten wir hierdruch mehr rdumliche und administrative Néhe.

COMLOG Telematic Solutions GmbH | Tel. +49 5401 3 39 39-0 | comlog@comlog.com | www.comlog.com
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Telematik & Flottenmanagement

.. sind heute nur bei ca. 10 Prozent der infrage kommenden Unternehmen im ge-

werblichen Guterverkehr im Einsatz. Circa 90 Prozent der Unternehmen arbeiten bis

dato mit herkémmlichen und eher ineffizienten Hilfsmitteln, wie Telefon und SMS.

Die Unternehmensberatung Frost & Sullivan kam bei
einer akiuellen Untersuchung iber den Markt fir
Flottentelematik zu folgendem Ergebnis: Gestiegene
Spritpreise, Mautgebihren und Lohnkosten zwingen
Unternehmen zur weiteren Kostenreduzierung. Neue
EU-Regelungen mit verschérften Arbeitszeitbestimmun-
gen und die zunehmende Einfihrung von technischen
Kontrollgerditen fishren zu einer steigenden Komplexitéit

in der Bewdlfigung der téglichen Arbeit.

Der Druck zur Kostensenkung und zum Ausschépfen von
Potentialen — trotz erschwerten gesetzlichen Rahmenbe-
dingungen, sowie die Einfihrung von Kontrollmechanis-
men — werden zu einem Boom fir Telematik & Flotten-

management-lésungen fihren.

Diesen Boom wird COMLOG durch ein neues Business
Partner Programm ,Partnering for Success” mit leistungs-

fahigen Partnern ausschépfen.

Die Bauteile einer erfolgreichen Partnerschaft

Tandems gibt es viele. Doch nur das spezielle COMLOG-Tandem besteht aus den
Bauteilen, die uns zusammen erfolgreich in die Pedale trefen lassen.

Leadschutz Einfachheit Ertrags-

Rente

Marktfihrer Nursing Service
Service Partner

Spezialisten Training

Unabhéngigkeit

First Class Kalkulierbarkeit Know-how

Potential Profitabilitéit Set-Up
Boom Service

Vertrauen Wirksamkeit
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,Partnering for Success” — eine Partner-
schaft zwischen lhnen und uns ist mehr
als die einfache Summe zweier Unter-
nehmen. Ebenso basiert unser einzigartiges Business
Partner Programm nicht auf der gegenseitigen Erwar-

tung eines schnellen ,Pay-Back’s”.

Unser Geschdftsmodell basiert auf

Vertrauen. Verfrauen ist jedoch kein

Zustand, den man einfach kaufen kann,
sondern ein Prozess, den wir durch die Teile unseres
Programms aufbauen und verstérken. Kompetenz,
Konstanz, Fursorge, Aufrichtigkeit und Kongruenz sind
die Grundlage unserer Partnerschaft mit lhnen.

Ab der ersten Minute unserer Partnerschaft.

Steigen Sie ein

Wir holen Sie dort ab, wo sie gerade

sind — und nehmen Sie mit: Als unser

Partner sind Sie bereifs heute ein
etabliertes [T-Systemhaus, Anbieter und/oder Hersteller
von Telematik/Flottentelematik oder vertreiben erfolg-
reich komplementére Produkte und/oder Dienstleistun-
gen im Bereich der Telematik. Mit unserer absoluten
Kemkompetenz und unserer Herkunft als einer der
Pioniere der Telematik, sowie mit der Erfahrung als
skandinavischer Marktfihrer werden wir Sie an einem

der lukrativsten Mérkte erfolgreichler] teilhaben lassen.

Von Anfang an Alles

,Partnering for Success” bedeutet fur

COMIOG in Deutschland auch der

konsequente Wechsel unseres Geschdfts-
modells. Unsere Erfahrungen und Erfolge aus dem
direkfen Vertrieb unserer Lésungen, bringen wir 1:1 zum
Nutzen unserer Partner ein. Wir wissen also, woriber
wir reden und welche Herausforderungen Sie haben.
Wir sehen die Welt mit lhren Augen und vor allen
Dingen auf derselben Augenhdhe. Dies ist einzigartig

in der Branchel!

Gut, besser, am Besten
Cleich zu Beginn unserer Partnerschaft
starfen Sie aus der ersten Reihel Neben
einem Training nehmen Sie automatisch
an einer so genannten ,Nursing”-Phase teil. D.h., bereits
wahrend oder kurz nach der Ausbildung unterstiitzen wir
Sie bei der Gewinnung von Neukunden — und zwar

akfiv durch unsere eigenen Mitarbeiter ,im Feld"”.

Wir sind also vor Ort dabei und geben nicht einfach
nur gute Ratschldge aus der Ferne. Dieser Service geht
sogar soweif, dass wir Ihnen Neukunden — innerhalb
Ihrer ,Nursing™Phase — mit unterschriebenen Auftrégen
zufthren. Diese ,Geburtshilfe” beschert lhnen u.a.
schnelle Kontakte, die Maglichkeit, Erfahrungen zu
sammeln und erste Erfréige mit eigenen Kunden zu

generieren.

COMLOG Business Partner Programm - ,,Partnering for Success”

COMLOG Partner - Enabling Phase

Nursing Phase

Training
gewinnung im ,Feld”

® Produkt/Software
o \ertrieb,/Support
o Zertifikat

* Kundengewinnung fiir Partner

o SupportUnterstitzung

Ausbildung Akfive Vertriebsfatigkeit

. lhr Commitment

Unser Commitment

o Aktive Begleitung der Kunden-

Established-Phase

Set-Up Phase ® Innovatives und ertragsreiches
Margenmodell fir mehr

® 100 % Marge fir erste Unabhéngigkeit
eigene Neukundenaufirage [ o Verbindlicher Leadschutz

e Optimale finanzielle Basis * Opportunity-Management

fiir Vertriebsaufwendungen e Cross-/Up-Selling

* Support-Unterstitzung e Spezialisten-Seminare

Minimum an Umsatz-

Berichte & Forecast volumen [per Quartal)



Nach der ,Nursing-Phase” beginnt die

,Set-up”-Phase: Fir ersfe eigene Auftraige
sichern wir lhnen bis zu 100 % Marge
zu. Damit lassen sich héhere Vertriebsaufwendungen
der ersten eigenen Aufirége optimal refinanzieren.
Dariber hinaus lassen sich ordentliche Erfrage erwirt-
schaften, die fir die Akquise weiterer Kunden zur
Verfigung stehen. Egal, wie Sie es betrachten,

besser geht es einfach nicht mehrl

Aber auch nach der ,Setup™Phase leisten

wir mehr:

1 Verbindlicher Leadschutz

2 Teilnahme am ,Opportunity Management”
3 Kundengewinnungs-Kampagnen

4 Cross- und Up-Selling Akfiviféiten

5 Quicknfo’s/-Seminare zu Branchenthemen

Aus Erfahrung besser: Unsere Rollen

Vertrauen ist ein Prozess. Transparenz und Kalkulierbar

Welche Rolle(n) wollen
Sie Ubernehmen?

keit ist ein Zustand, den wir nicht erst erzeugen, sondem
sofort bereitstellen. Kunde — Partner - COMIOG. Die
Rollen, Chancen und Verantwortlichkeiten sind klar
aufgeteilt. Administrative Hilfestellungen (wie Vertréige,
Dokumentationen, User-Guides, Support Guidelines,
usw.) verstehen sich genauso von selbst, wie Tools zur
Kalkulation von Angeboten und zur Abwicklung mit
COMIOG.

Eine Frage lhrer Strategie:
Die COMLOG ServicePartner
Intelligentes Business definieren wir ganz
+ pragmatisch und wirkungsvoll. Durch so
genannte COMLOG Servicepartner
kénnen Sie entscheiden, welche leistungen, neben dem
Vertrieb und dem 1. Level Support, Ihr Unternehmen in

Kooperation mit zertifizierten Servicepartnern, an lhren

Kunden leisten wollen.

Wollen Sie sich auf das konzentrieren, was Sie am

Besten konnen2 Oder aus operativen Erwdgungen

COMLOG Business Partner

< BO0COG00000000000000000000000G .
Interessent/Kunde Beauftragt durch :

COMLOG

Business Partner

Nach Bedarf oder

strategisches Outsourcing

® Akquise * 1. level Support
® Vertrage ® Schulung

® lizensierung * Updates

® Projekimanagement ® Einbau

* Updates

® After Sales

COMLOG

Service Partner

lhre Gesamtmarge

heraus mit Servicepartnemn in den Bereichen Einbau/
Wartung der COMLIOG Hardware sowie Schulung
der Anwender auf COMIOG Hardware/Software/

Diensten kooperieren?

Die Uberregionale, schnelle Erreichbarkeit

und der Einsatz von externen kompeten-

fen Ressourcen der COMLOG Service-
partner, ermdglichen lhnen einen einfachen Einstieg in
das Telematikbusiness. Ebenso kénnen die COMIOG
Servicepartner dazu beitragen, eigene, hohe Fixkosten
in flexible, variable und externe Kosten, aus betriebs-
wirtschafflichen Erwégungen, zu wandeln. Egal, wie
Sie sich entscheiden — es ist immer eine kompetente

Entscheidung.

Unabhéngiger werden
,Partnering for Success” bedeutet auch in
Punkto Geld verdienen mehr Fairness und
Unabhdngigkeit. Bei dem Vertrieb von
COMIOG Lssungen, erwirtschaften Sie:

Klassische
Ertragsmodelle

| Marge fir Lizenzen

a) sehr lukrative Margen auf die COMIOGFlex
lizenzen b) einen immer wiederkehrenden Umsatz aus
den COMIOGFleet TelematikdienstGebihren. Exakt
dieser Ertrags-Mix, aus einmaligen lizenzmargen und
wiederkehrenden Gebihren, bedeutet heute eine
hohere finanzielle Flexibilitat und fir morgen eine aktive

Zukunftsicherung (Ihre ,Ertrags-Rente”).

Mit COMLOG setzen Sie auf moderne
Ertragsmodelle und machen sich unab-

hangiger, gleich vom ersten Auftrag an.

Lésungen fir Uberzeugungstiter

Sie handeln aus Uberzeugung — wir auch! Deshalb
iberzeugen auch unsere Lsungen — im skandinavi-
schen Markt sind wir absoluter Markifihrer. In Deutsch-
land sind wir seit 2002 erfolgreich tatig.

Mit der COMIOGFlexTelematikserie vertreiben Sie
Lésungen, die so flexibel sind wie der Name schon

sagt. Modulare und skalierbare Funktionen und ein

Das COMLOG Margenmodell
mit Ertragsrente

Monate

| Marge fir TelematikdienstGebihren



Der Produkiname verpflichtet:
COMLOGFlex - Flexibilitat pur!

ebenso geartefes Pricing, sorgen dafir, dass alles
immer stimmil Optimal, wenn lhr Kunde erst einmal mit
einem Basissystem starten will und sich alle Optionen
fir eine komplexere L&sung offen halten méchte.
COMIOG sorgt dafiir, dass sich diese Strategie fir Sie

und Ihre Kunden auszahlen wird.
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ren” wir Lésungen fir neue, immer komplexere gesetzli-

Sie verkaufen Kompetenz — solange
Kunden COMLOG nutzen. Als Spezialist

fur Telematik /Flottentelematik, , ransportie-

che Bedingungen, neue Technologien und Innovationen
ebenso zum Anwender, wie die ,Einfachheit” als eine

unserer wichtigsfen Tugenden.

Wir machen Telematik einfach: Geringer Schulungsauf-
wand; intuitive Bedienung; Ubersichtlichkeit: schnelle
Erfolgserlebnisse fir Fahrer und Disponenten, schaffen

eine groPtmagliche Akzeptanz und Profitabilitctl

Unsere Produkte COMLOGFlex und COMIOGScout,
sind konzipiert fur den robusten Einsatz und decken die
unterschiedlichsten Anforderungen ab. Der infermetbo-
sierende Telematikdienst COMIOGFleet erzeugt den
notwendigen Durch- und Uberblick der mobilen
Einheiten in Echizeit: 24 Stunden/365 Tage.
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Z basic Bedarfsgerecht investieren, Nutzen-

COMLOGFLEX effekte ausschépfen, Alltag erleichtern
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S COMLOGEFLEX Einfacher und kostengiinstiger Einsteig!
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Lukrative Geschaftsméglichkeiten inklusive
Anspruchsvolle Telematik geht iber eine
€ Ortung von mobilen Einheiten hinaus.
Ginstige Plug & Play Produkte sind

immer nur reine Ubergangslésungen.

Fast jedes Unternehmen mit einer Plug & Play-lésung,
wechselt friher oder spéter auf ein anspruchsvolleres
System — wie COMLOG! Insbesondere auch die neuen
EU-Verordnungen haben gezeigt, dass die Anforderun-
gen an die Unternehmen immer weiter steigen werden.
Die Telematik kann dabei eine extreme Vereinfachung,
hohere Profitabilitét und mehr Wettbewerbsfahigkeit

fir Unternehmen bedeuten.
J und,/oder Ausbau im Vertrieb von Tele-
matik/Flottentelematik, ist die Wahl lhres
richtigen Partners/ Lieferanten/Herstellers. COMIOG

biefet einen bislang einzigartigen Mix aus allen

Entscheidend fir Ihre VWahl beim Einstieg

essentiellen Elementen einer erfolgreichen und auf
Vertrauen basierenden Parerschaft. Lukrative

Geschaftsmaglichkeiten inklusive!

Wir freuen uns auf Siel






